
キーワード選定
【関連キーワード篇】



１、関連キーワードツールを使う

関連キーワードツールへアクセスします。

http://www.related-keywords.com/

こんな画面に飛べばOK。

http://www.related-keywords.com/


２、検索窓へキーワードを入力

赤枠にキーワードを打ち込み、

隣にある「取得開始」をクリック

転売



３、関連キーワードからチョイス

表示されたものはすべて検索需要があるワードなので
この中からキーワードを選んでいきます。

方法としては大きく2通りで、

・自分が書きたいキーワードから探す

・検索結果からキーワードを決める

どちらでもOKです。

この検索結果にあるワードをいくつか使ってタイトルや

記事内容を決めていくのも効果的です。



「転売 バレる」という2語のものや
「転売 一番 儲かる」という3語のものがありますが、

サイトパワーが弱いうちは3語の方が上位表示しやすい
ということは念頭に置いておきましょう。

※より絞ったところから狙っていく

また、別コンテンツで詳しく説明しますが、
キーワードをとにかく多く盛り込めば良いわけでもないです。

組み合わせるとしても、検索意図を満たすような意識で。



４、検索ボリュームの確認

・上位表示されても検索がそもそも少ない

キーワードでは需要が望めない。

・サイトパワーによって狙いどころは変化
するので、自分のブログがどれだけ上位表
示されているかによって変動させる。

・参考までに、僕は開始当初から

最低でも100,000件以上を狙っていました。



５、ライバルチェック

・まずは記事タイトルを確認
→すべて含まれている記事は上位に無し

ということは、勝負できる余地は十分

・別タブで開いて記事内容も確認

以下の点を重点的に見ましょう。

〇記事内容は充実しているか？

〇記事の構成はどうなっている？

〇記事内容は検索意図を満たしている？



・上位表示されているには理由がある
→上にいるサイトを参考にしながら、それを上回る意識で。

文字数、記事内容、記事構成、検索意図など
すべてを満たしているサイトがいたら初めから無理に狙わなくていい

・検索意図を満たしていない場合には大いにチャンスあり
→「転売 一番 儲かる」を検索する人は何を知りたいか？

・転売で一番儲かるジャンルは何なのか？
・他のビジネスより転売が一番儲かることの確認？

解釈は色々あれども、その意図を汲めてない記事には勝てる


